
スクール

【第5回】


 LINEステップ設計 
事前ワーク



1、LINEステップ設計 
2、事前ワーク 

プログラム
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1、LINEステップ設計



5通⽬

5通⽬

1/1    1/4     1/7    1/10

 

LINEの⾃動化
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季節ネタ

時事ネタ


無し
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購買⼼理に基づいた

売れる構成


＋

ステップゴールを決める！

ステップを作っただけでは売れない！！
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ステップLINEを使った

売上までの構成

フロント

案内

フロント

案内

フロントに

来てない⼈へ


デイリーLINEへ


デイリー
LINE

新しいLINEアカウント

単発配信

フロント

案内分岐

 
個別 
セールス 

特典

商品・サービス

特典のお渡し
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ステップのゴールは？

個別相談会・個別セッション・個別カウンセリング

体験会・説明会・セミナー・お茶会・相談会


ワークショップ・グループセッション

来店・購⼊


【ワーク】ゴールを決めましょう

フロント
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ステップメールのゴール（フロント）は

【シェアタイム】
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2、事前ワーク
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●読者さんの求めていること

⇒ 問題解決の情報


ステップで問題が解決できない⼈と

解決した⼈の違いを伝える


LINEステップでゴールに導くために
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●構成

あいさつメッセージ【0⽇⽬】

「問題が解決できない⼈」と「問題が解決できた⼈」との違いを⽰し変化を促す

↓

【1⽇⽬】

問題を解決するためのあなたの商品サービスのポイント

↓

【2⽇⽬】詳しいポイント解説

↓

【3⽇⽬】詳しいポイント解説

↓

【4⽇⽬】解決⼿順など全体像を⽰す（フロント案内） 
↓

【5⽇⽬】クロージング（フロント案内）

↓

【6⽇⽬】お礼・デイリーLINEへの登録を促す（分岐）




Copyright(c) jpc-aAll Rights Reserve

14

①商品・サービス名


②フロントのタイトル


③お客様の問題を解決する商品・サービスのポイント


④お客様の最悪の未来


⑤お客様のバラ⾊の未来 
1、メリット 
2、ベネフィット


⑥実績例（⾃分の実績・お客様の実績）
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ステップLINEを使った

売上までの構成

フロント

案内

フロント

案内

フロントに

来てない⼈へ


デイリーLINEへ


デイリー
LINE

新しいLINEアカウント

単発配信

フロント

案内分岐

 
個別 
セールス 

特典

商品・サービス

特典のお渡し
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①商品・サービス名・あなたのビジネスが提供するもの

ビジネストレンドスクール 

アラフィフからの⼼地の良い働き⽅


②フロントのタイトル

まるわかりセミナー


③お客様の問題を解決する商品・サービスのポイント

・ファン化×⾃動化×収益化

・魅せるInstagramでファン化し、LINEステップで集客を⾃動化し、⾃然に売れる

セールス術でお⾦が残る仕組みを完成させる。

・無理なく無駄なく⼼地よく仕事ができて、時間も

お⾦も⾃由になるライフスタイルをおくることができる。 
・ご成約・ご購⼊に誘導するためのルート計画

・⽂章下⼿でも⼤丈夫！前のめりのお客様が殺到するLINEの教育配信法

・集客だけじゃダメ！みるみる売上の上がる魔法のセールスメソッド 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「相談会・体験会に毎⽉5⼈集まるほったらかし⾃動化集客術」


「仕事時間半分で売上2倍に！ LINEステップ攻略法」


「InstagramからサクサクLINE読者を集めるワザ」


「売込み0でもバンバン売れる魔法のセールスメソッド」


「この仕組み化のメソッドを活⽤した数々の成功事例」

③お客様の問題を解決する商品・サービスのポイント

・ファン化×⾃動化×収益化

・魅せるInstagramでファン化し、LINEステップで集客を⾃動化し、⾃然に売れる

セールス術でお⾦が残る仕組みを完成させる。

・無理なく無駄なく⼼地よく仕事ができて、時間も

お⾦も⾃由になるライフスタイルをおくることができる。 
・ご成約・ご購⼊に誘導するためのルート計画

・⽂章下⼿でも⼤丈夫！前のめりのお客様が殺到するLINEの教育配信法

・集客だけじゃダメ！みるみる売上の上がる魔法のセールスメソッド 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④お客様の変わらない現実＆最悪の未来

・毎⽇SNS投稿しているのに集客できない

・初⼼者なので何から始めたらよいかわからない

・SNS発信で時間が取られて、時間の余裕がない

・⾃分のやり⽅で合っているのかわからない 
・集客の仕組みができていない 
・売上が安定しない 
・やることがたくさんあって時間がない

・忙しいわりにイマイチ売上が伸びない
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⑤お客様のバラ⾊の未来

メリット（なれる事、変われる事）

・新規顧客が毎⽉5⼈増える 
・前のめりのお客様だけが、相談会・セッション・カウンセリングに集まる

・今の2倍の売上が安定する

・SNS発信が楽になり反応が良くなる 
・⾃然と⾏列ができて、無理せず楽しく集客できる

・⾃動化でらくらく売上アップ


ベネフィット（感情 ⽬的・期待感・満⾜感）

・時間の余裕ができるので、家族関係が良くなる

・売れている起業家として⼀⽬おかれる 
・周囲からの評判がよくなる 
・憧れられる

・⾃分磨きや⾃分癒しに時間がかけられる

・無駄な作業時間が激減し、時間の余裕ができる

・愛する⼈を笑顔にすることができる




Copyright(c) jpc-aAll Rights Reserve

20

⑥実績例（⾃分や業界団体の実績・お客様の実績）

・（⾃分の実績でもOK）売上が3倍になる 
・コンスタントに⽉収30万円を達成

・お茶会に3倍の予約が⼊りました。  
・個別相談が3ヶ⽉先まで満席になりました。  
・お⾦をかけずに1ヶ⽉で100⼈LINE公式の読者が集まりました。  
・インスタをはじめ2ヶ⽉で248,000円のコースが売れました。  
・起業をはじめて3ヶ⽉で40万円の売上が⽴ちました。  
・LINE集客をはじめ、わずか2ヶ⽉で20万円の講座が売れました。  
・ビジネスの仕組みを整えて翌⽉に10万円のコースが2件、 その翌⽉には80万円売れました。  
・フォロワーが1万⼈でも売上に繋がっていなかったので、 LINE集客の仕組みを整えたら 
  翌⽉は100万円を達成しました。 
 
具体的にできる場合 
●●様（●歳・職業・住まい）の事例を具体的に書く。
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①商品・サービス名・あなたのビジネスが提供するもの

ビジネストレンドスクール 

アラフィフからの⼼地の良い働き⽅


②フロントのタイトル

まるわかりセミナー


③お客様の問題を解決する商品・サービスのポイント

ファン化×⾃動化×収益化

魅せるInstagramでファン化し、LINEステップで

集客を⾃動化し、⾃然に売れるセールス術でお⾦が

残る仕組みを完成させる。

無理なく無駄なく⼼地よく仕事ができて、時間も

お⾦も⾃由になるライフスタイルをおくることができる。 

④お客様の最悪の未来

・毎⽇SNS投稿しているのに集客できない

・初⼼者なので何から始めたらよいかわからない

・SNS発信で時間が取られて、時間の余裕がない

・⾃分のやり⽅で合っているのかわからない 
・集客の仕組みができていない 
・売上が安定しない 
・やることがたくさんあって時間がない

・忙しいわりにイマイチ売上が伸びない 

⑤お客様のバラ⾊の未来

・新規顧客が毎⽉5⼈増える 
・前のめりのお客様だけが、相談会・セッション・

 カウンセリングに集まる

・今の2倍の売上が安定する

・無駄な作業時間が激減し、時間の余裕ができる

・SNS発信が楽になり反応が良くなる 
・⾃然と⾏列ができて、無理せず楽しく集客できる

・⾃動化でらくらく売上アップ

・時間の余裕ができるので、家族関係が良くなる

・売れている起業家として⼀⽬おかれる 
・周囲からの評判がよくなる 
・憧れられる


【ワーク】①〜⑤まで

書いてみましょう！


