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セールス提案資料

テンプレート＆サンプル
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1、表紙

商品の名称を記載する
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⽬的

商品を購⼊するとお客様が何を得られるかを記載する。 
理想の未来だけでいい。まずは細かい商品説明は不要。

⑥お客様の願望（理想の未来　メリット・ベネフィット）
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⼿に⼊れた後・参加後の成果
before⇒after

⑥お客様の願望（理想の未来　メリット・ベネフィット）④お客様の悩み（今の現実・最悪の未来）
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進め⽅

⑦お客様の悩みを具体的に解決するあなたの商品サービスの
⑦-2、ステップ

商品サービスのプロセスがある場合



Copyright(c) jpc-aAll Rights Reserve

6

内容

⑦お客様の悩みを具体的に解決するあなたの商品サービスの
⑦-1、コアコンセプト（内容）
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コース⽐較
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よくある質問
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参加して得られるもの（理想の未来）

⑥お客様の願望（理想の未来　メリット・ベネフィット）
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特典
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料⾦の案内

限定の特典を案内する

特典の準備

特別割引価格
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さいごに

お客様にどうなって頂きたいかを伝える

⑤お客様がうまくいかない理由 ④お客様の悩み（今の現実・最悪の未来）

⑦-3、うまくいく理由 ⑥お客様の願望（理想の未来　メリット・ベネフィット）


